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如果和炒股的庄家很熟,他可以控制股票涨跌,如果他透露
信息给我,我岂不是稳赚?-如何拒绝帮亲戚炒股票-鸿良网

一、怎么委婉告诉亲戚,我不想做挂名股东,也不想再签不清楚的
字？

像这种问题最好不要委婉的告诉他 而是直接的告诉他 ，因为你做挂名股东也好
或者是签一些法人代表的字也好 ，你都要承担一定的风险
，将来这样的企业或者公司出现任何问题 你都是逃避不了的 ，要承担所有的风险
，在这种情况下 你最好不要再抹不开面子
，直接告诉你的亲戚不必要去承担你不该承担的风险 。

二、我炒股挺赚的,我一同寝的同学想让我帮他炒,我该怎么拒绝?

跟她说“股市有风险，入股须谨慎”，她要是不听，就先求她别这样做。
实在不行就虎起脸，跟她说，她这样做风险很大，你负不起责。
她再不听，就跟她翻脸，因为这种事情是万万不能答应的。
接着翻完脸后她就不会再找你炒股了，你也就清净了 ，然后你再找机会向她道歉
（如有必要的话），瞅准机会咯，自己把握，不要太早也不能太晚。

三、亲戚朋友来借车,如何机智拒绝

跟朋友讲清楚模哗缺：车就是你的第二个老婆，老婆是不能借的。
“要不我出钱租台车给你吧。
”旦辩 以后他就不会向芦汪你借车了。

四、如果和炒股的庄家很熟,他可以控制股票涨跌,如果他透露信
息给我,我岂不是稳赚?
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你这叫老鼠仓，老鼠仓（Rat
Trading）是一种无良经纪对客户不忠的“食价”做法。
具体指庄家在用公有资金拉升股价之前，先用自己个人（机构负责人，操盘手及其
亲属，关系户）的资金在低位建仓，待用公有资金拉升到高位后个人仓位率先卖出
获利。
建“老鼠仓”最核心的动机是利益驱动，所以对基金经理建立更有竞争性的薪酬分
配制度非常重要。
再辅助以严刑峻法，才能从根本上解决'老鼠仓'问题。
"曾任职于监管部门的某基金管理公司高管告诉记者。
目前，为防止基金经理人建"老鼠仓"，有关部门控制其亲戚和家人的股票投资账户
的方法实际上难以奏效。
因为其关联人可能用其他亲友的账户，显然防不胜防.老鼠仓形态的确立这种K线的
表现形式有两种：一种是长下影线，另一种是大幅跳低开盘形成的长阳线出现背景
该上市公司并没有遭遇特大实质性利空，股价者悄走势大多处于低位徘徊或温和上
涨中，盘中的瞬间暴跌没有任何预兆。
瞬间暴跌结束后股价迅速恢复原有走势 3它 的K线形态一般出现在股价即将拉升之
际，而且，在这种K线形成后的一段时间里，股价会表现出良好走势 4 以全天最低
价和全天均价相比，当最低价低于全天均价10%以上时，可以确认K线基本形态成
立。
为防止主力资金为了出货而故意表现出“老鼠仓”形的K线形态，还需要采取以下
方法进行分析一下：1 采用当天涨幅作为判断，当涨幅达到1-2%以上时2 用均线系
统判蔽码断，老鼠仓的K线形态成立当天的最低价要比5天移动平均价低7．5%以上
3 参考成交量，如果在上冲过程中量能放的过大过快，就要密切关注主力是否在出
货，如果量能处于温和状首并渣态，90%的说明这种形态成立了。
接下来的大家就都会做了吧，就是割它一块肉来吃。

（编辑：王兴治）
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